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TECNICAS EFECTIVAS PARA DISENAR
PRESENTACIONES DE ALTO IMPACTO

S AN TERAIIIN AN

TEMATICO

Modulo 1. _
COMUNICACION

¢Qué es la comunicacion?

2. Las intenciones y las dinamicas
de la exposicién.

3. Neuro lenguaje.

4. Comunicacion asertiva: tipos
de comunicador.

5. Tipos de receptor.

6. PNL.
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Modulo 2. _ _
PLANEACION Y CREACION
DE LA PRESENTACION

Informacidn, datos e investigacion.
. Orden y planeacion: diagramas, mapas
mentales, mapa conceptual, mapa
estratégico, mapa sindptico y mapa
dinamico.
Storyboard y la narrativa.
Objetivo y mensaje principal.
Objetivo y mensajes secundarios.
Estructura de la presentacion: efecto

N =

o0 AW

primacia, piramides, estructura de picos.
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Cémo iniciar y terminar la presentacion.

Modulo 3.

MEDIOS AUDIOVISUALES:
POWERPOINT, USO Y REGLAS PARA
ALTO IMPACTO

La informacion grafica.

Imagen, estética y diseno.
Animar textos y objetos.

Ocultar diapositivas.

Transicion de diapositiva.
Ensayar intervalos.

Imagen: simbolo y significado.
Composicion en la Imagen.
Animacion: Imagen en movimiento
y narrativa.

10.Imagenes: estética e informacion.
11. Graficos y datos.

12.Teoria del color.

13.Tipografias y fuentes.
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Modulo 4.
OTRAS HERRAMIENTAS

Easel.ly: la infografia

Emaze: nuevas presentaciones.
PownToon: animaciones.

Herramientas de juego: Genial.ly, Kahoot,
Educaplay.

Adobe Spark: edicion de videos.

Modulo 5.
LAVOZY EL CUERPO

La voz como herramienta comunicativa:
tono, timbre, velocidad y volumen.

. Respiracion y uso del diafragma:

relajacidon antes de la presentacion.

. La enorme diferencia entre la mueca

y el gesto.

Cdémo caminar frente a un publico.

La disposicion del cuerpo.

Las manos como herramienta de
comunicacion.

La prosémica: como me relaciono con
el otro.

Técnicas para enfrentar el miedo

y la ansiedad durante la presentacion.

Modulo 6. _
RECURSOS RETORICOS

Punto de vista (primera, segunda, tercera
persona o impersonal).

Concrecion.

Tipos de lenguaje segun el receptor.
Cdémo persuadir a través del discurso
argumentativo: tipos de argumentos.

. Como persuadir a través del discurso

emotivo.

Como dar drdenes sin tener un lenguaje
agresivo.

Coémo evitar el lenguaje negativo.

Como evitar las falacias.

» Todos nuestros programas incluyen un certificado de asistencia. Los participantes que cumplan con la asistencia minima requerida y los requisitos académicos,

recibiran su certificado.

- La Universidad del Rosario se reserva el derecho de modificar el equipo académico de los programas de Educacién Continua que estén anunciados en la
programacion, asi como modificar el orden tematico presentado en este programa, garantizado que se abordara la totalidad de temas propuestos.

- La Universidad del Rosario podra modificar las fechas de desarrollo de los programas o de las sesiones de un programa en ejecucion, en situaciones que asi lo
amerite. La notificacion a inscritos o a los participantes de los programas se podra hacer sin un plazo de tiempo previo estipulado, pero siempre intentando

mantener un minimo de horas previas para ello.

« Los programas de Educacion Continua son educacion informal, no conducen a titulo profesional.

ducacién Continua
’



